
销售价格 301-486 元 暂定

成本核算：

1、一箱鸡蛋（360 枚），成本总共是多少钱 暂定 186 元

2、打包一箱鸡蛋：保鲜膜+广告贴纸+易碎贴纸+宣传贴纸（各一张） 总共多少钱

例如： 暂定 5 元

3、发货一箱鸡蛋石家庄或者北京 快递费/运费多少钱 例如:是 70.5 元

社区+网店对比

社区运营流程+利润核算

301(售价)-186(成本)--5(包装费)-10(运费)=100(利润）

326(售价)-186(成本)--5(包装费)-10(运费)=125(利润）

可能更多利润 暂定这些

运费越底，打包费越低，利润越高

网店运营流程

淘宝店铺+拼多多店铺

发货包装（纸箱+保鲜膜+广告贴纸+易碎贴纸+宣传贴纸）

网店利润核算：

一箱鸡蛋（360 枚）售卖 289 元 减去 打包费和快递费

还剩多少钱

利润举例子

301-186-5-70.5=39.5(利润）

326-186-5-70.5=64.5(利润）

可能更多利润 暂定这些

运费月底，打包费越低，利润越高

总结：社区面向范围窄，销量有限，网店面向全国，销量更多。

以下是相关展示图片







自动化养鸡场方案
一、批准当地成立养鸡场成立（3 万只规模）的基础要求

1、地理位置好，交通运输都方便

2、抗风险能力强资深养殖技术 30 年

3、运输方便距离当地收购点近

4、销售方便距离北京、石家庄市区近

5、饲料成本低靠近饲料厂和玉米原产地

二、养鸡场成立（3 万只规模）给当地其他行业带来的好处

疫苗→饲料→运输→银行→对应利益说明

1、运输的需要养鸡场持续稳定的赚鸡蛋运输费（可以运输后结款）

2、饲料的需要养鸡场持续稳定的赚饲料赚加工费（可以先用后付款，可以信用卡支付）

3、疫苗的需要养鸡场持续稳定的赚疫苗销售费（可以先用后付款）

4、农村信用社需要养鸡场持续稳定的赚利息费用(可以低息贷款)
三、养鸡场成立（3 万只规模）可以拉动当地经济发展

例如：每天的流通的资金是 1 万元 x 是每天各环节产生的劳动价值=收益

每天购买蛋鸡饲料（1 万）→蛋鸡每天产鸡蛋(3 万枚)→产地卖出鸡蛋（1 万+）→运输

到收购点再卖出鸡蛋（1 万+x）→鸡蛋收集点在分发销售点卖出鸡蛋（1 万+x+x）→最终消

费者购买鸡蛋（1 万+x+x+x）
四、养鸡场成立（3 万只规模）可以促进当地更多就业

1、饲料厂→雇佣工人

2、运输→雇佣工人

3、养鸡场→雇佣工人

4、鸡蛋收集点→雇佣工人


